Wir Uber uns

BME Akademie GmbH

Uber 50 Jahre Kompetenz in Aus- und Weiterbildung rund um
Materialwirtschaft, Einkauf und Logistik sprechen fir sich. Die BME
Akademie gilt als kompetenter Ansprechpartner fir die Qualifizie-
rung von Fach- und Fihrungskraften aus Einkauf und Logistik.

© Am Puls der Zeit
Durch den standigen und intensiven Kontakt zu den BME-Mit-
gliedern kennen wir die aktuellsten Trends und Interessen und
sind immer auf dem neusten Stand — ein Gewinn fir Sie!

© Aus der Praxis fur die Praxis
Tauschen Sie sich mit den Referierenden und Fachexpertiinnen

aus und lernen Sie die neusten Entwicklungen und besten Praxis-
|6sungen kennen.

© Top-Referierende, erfolgreiche Konzepte, erprobte Methoden
Profitieren Sie von den langjahrigen Erfahrungen unserer
Referierenden und Praktiker:innen, die lhnen innovative
Konzepte und Modelle vorstellen.

© Networking und Benchmarking
Nutzen Sie auf unseren Veranstaltungen die Gelegenheit, sich

mit Fachkolleg:iinnen und Expertiinnen auszutauschen und
wertvolle Kontakte zu kntpfen.

(® Kontakt
BME Akademie GmbH
Frankfurter StraBe 27
65760 Eschborn
Tel.: 06196 5828-200
E-Mail: anmeldung@bme.de
www.bme-akademie.de

BME-Region Hamburg/Schleswig-Holstein

Der BME e.V. hat in Deutschland 38 regionale Gliederungen. Die
Region Hamburg/Schleswig-Holstein bietet ihren ca. 540
Mitgliedern ein interessantes Programm aus Netzwerk-, Einkaufs-
und Soft-Skills-Veranstaltungen. Mehrmals im Jahr bietet man
mit den Entscheidergesprachen TOP-Veranstaltungen fur
Fuhrungskrafte mit Vortragen und Erfahrungsaustausch. Im
Vorstand sitzen derzeit acht Einkaufsverantwortliche aus Firmen

aus der Region, die diese Veranstaltungen fir Sie organisieren.

Nutzen Sie die Vorteile einer
BME-Mitgliedschaft!

Der BME bietet seinen Mitgliedern

Uber 50 Jahre Kompetenz in Aus- und Weiterbildung rund um
Materialwirtschaft, Einkauf und Logistik sprechen fir sich. Die BME
Akademie gilt als kompetenter Ansprechpartner fur die Qualifizie-
rung von Fach- und Fuhrungskréften aus Einkauf und Logistik.

© Uber 400 Veranstaltungen pro Jahr in 38 BME-Regionen

© Kostenloser Bezug der Fachzeitschriften ,BIP — Best in Procu-
rement” und ,Beschaffung aktuell”

© Exklusive Online-Fachinformationen fur Mitglieder

© Young-Professional-Initiative

© Ca. 25 thematisch ausgerichtete Fachgruppen

© Services Recht, Benchmark und Personal & Karriere

© Informationsservices BMEnet Guide Beschaffungsdienstleis-
ter, BMEOpenSourcing (Lieferantenverzeichnis)

© Unterstltzung bei lhren Global-Sourcing-Aktivitaten

© Delegationsreisen zum Austausch mit internationalen Liefe-
ranten

© Kostengunstige Lieferantenrecherche/Marktscreening

© Matchmaking: Austausch mit moglichen Lieferanten

Der BME baut sein Angebot fir seine Mitglieder stetig weiter aus.

Bundesweite Qualifizierung und Weiterbildung:
© Seminare und Management-Foren zu den Themengebieten:
® Einkaufspraxis und -strategien
® Verhandlungsfihrung
© Einkauf von direktem, indirektem Material und Dienstleis-
tungen
3 Technik im Einkauf
® Recht in Einkauf und Logistik
® Logistik und Supply Chain Management
® Global Sourcing und interkulturelle Kompetenz
® Projekteinkauf und -management
® Arbeitsmethoden und Fihrungskompetenz
© Weiterbildungslehrgénge: Geprufte/r Fachwirt/in fur Einkauf

(IHK), Diplomierter Einkaufsexperte (BME)®, Diplomierter Ein-
kaufsmanager (BME)®, KMU-Eink&aufer/in (IHK) — kompakt

© Inhouse-Schulungen

Weitere Informationen

® www.bme.de/mitgliedschaft

SME

AKADEMIE IS

Effiziente und rechtssichere
Beschaffung fur 6ffentliche
Auftraggeber

Novotel Hamburg Central Station
26. November 2024
09.00 - 16.00 Uhr



BME Akademie vor Ort

Zielgruppe

Mitarbeiter:innen &ffentlicher Auftraggeber, die konkret mit
Aufgaben des Einkaufs bzw. der Vergabe betraut sind und sich
Anregungen zur Optimierung des operativen Einkaufs holen
mochten. Auf die SektorenVO wird nicht naher eingegangen.

Ziele

Das Seminar fuhrt Sie Schritt fur Schritt durch den
Beschaffungsprozess. Sie erfahren, welche vergaberechtlichen
Vorgaben existieren, Uber welche praktischen
Gestaltungsmaglichkeiten Sie innerhalb des rechtlichen
Rahmens verfugen, welche Herangehensweisen sich bewahrt
haben und welche nicht. Neben den grundlegenden
vergaberechtlichen Begriffen wird der Fokus auf die Tatigkeit als
Einkaufer:in gelegt. Die Auseinandersetzung mit dem
Beschaffungsumfeld (Markte und Produkte) bildet die Basis fur
den Erfolg im Einkauf.

Inhalte

Uberblick Uber das Vergaberecht oberhalb und unterhalb der
Schwellenwerte

+ Rechtsquellen des Vergaberechts

- Anwendbarkeit des Vergaberechts

« Grundprinzipien des Vergaberechts

Vorbereitung Beschaffungsvorhaben

- Marktanalyse (Produkte, Markte, Bieter)

« Rahmenvertrage und Kooperationen

+ Bau-, Liefer-, Dienstleistungsvertrag oder Konzession
« Losbildung

- Leistungsbeschreibung

« Festlegung von Eignungs- und Zuschlagskriterien

- Nebenangebote

+ Wahl des richtigen Vergabeverfahrens

Auswahl des Vertragspartners im Vergabeverfahren

« Bekanntmachung

+ Umgang mit Bieterfragen

 Bestimmung potenzieller Bieter

- Eignung der Bieter

« Nachfragen bei Bietern und Nachforderung von Unterlagen
+ Bestimmung des wirtschaftlichsten Angebots,
Bewertungsmethoden

- Abschluss des Vergabeverfahrens (Aufhebung oder Auftrag)
+ Rechtsschutz

Exklusiv fUr BME-Mitglieder

Methodik

Vortrag, Diskussion

Seminarleitung

Christoph Althaus, Experte fur 6ffentliche Beschaffung bei der
Stadt Solingen

Seminarzeit

26. November 2024

09.00 -16.00 Uhr

Seminarort

Novotel Hamburg Central Station
SteinstraBe 1
20095 Hamburg

Teilnehmerzahl
Limitiert auf 20 Personen
Exklusiv fur BME-Mitglieder

Es kédnnen maximal 2 Personen aus derselben Firma teilnehmen.

Seminargebihr
259,- € zzgl. MwSt. fur BME-Mitglieder

Stornierungsgebuhr: 70,- € ab 2 Wochen vor
Veranstaltungsbeginn

Durch die enge Kooperation zwischen der BME Akademie und den
ehrenamtlich tatigen Mitgliedern der Regionen im BME k&nnen wir
diese Seminare zu einem besonders attraktiven Preis anbieten.

AGB
Es gelten die Allgemeinen Geschéftsbedingungen der BME Akade-
mie, zu finden unter www.bme.de/agb

Datenschutz
Informationen, wie wir mit lhren personenbezogenen Daten um-
gehen, erhalten Sie unter www.bme.de/datenschutz

lhre Anmeldung: anmeldung@bme.de

Ich melde mich verbindlich zur folgenden Veranstaltung an:

Veranstaltungs-Nr. 482411002

Effiziente und rechtssichere Beschaffung fur 6ffentliche

Tit
e Auftraggeber

Ort Novotel Hamburg Central Station

Batum 24 November 2024

Teilnehmer:in:

Mitgliedsnummer

Name Vorname

Position / Abteilung

Firma

Branche

StraBe / Postfach

PLZ Ort

Telefon/Fax

E-Mail

Datum / Unterschrift

Abweichende Rechnungsanschrift:

Firma/Abteilung

StraBe/Postfach

PLZ Ort

Telefon/Fax
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